
Письма крупным  партнерам
Вариант 1. Отправка отзыва в видео формате

Тема: Видео-отзыв о тренинге [НАЗВАНИЕ]

Здравствуйте, Сергей!

Меня зовут Иван Иванов. 

Я являюсь счастливым обладателем и практиком вашего тренинга [НАЗВАНИЕ]
Ваш тренинг мне очень многое дал, и сегодня я решил записать для вас небольшой видео-отзыв, который вы можете использовать во время дальнейшего продвижения или же перезапуска тренинга.

Вот ссылка для скачивания [ССЫЛКА]
В отзыве я подробно рассказал о том, какие РЕЗУЛЬТАТЫ мне дала ваша информация. Еще раз огромное вам спасибо за ваш классный тренинг!

С уважением, Иван Иванов.

P.S. Сергей, пожалуйста напишите все ли нормально скачалось и открылось. 
После вашего скачивания я удалю файл с сервера.

Вариант 2. Покупка рекламного места.

Тема: Сергей, возможно ли купить у вас рекламное место?

Здравствуйте, Сергей!

Пишет вам Иван Иванов. Я пишу вам, чтобы узнать о возможности покупки рекламного места на вашем ресурсе [САЙТЕ/РАССЫЛКЕ].
Недавно я успешно запустил в продажу свой обучающий тренинг [НАЗВАНИЕ], который получил большое количество положительных отзывов от клиентов и таких мэтров нашей индустрии, как [ВСТАВЬТЕ ИМЕНА ГУРУ, КОТОРЫЕ ВАС УЖЕ ПИАРИЛИ].

Кстати, вы можете в любое время оценить этот тренинг, скачав его по это ссылке [ВСТАВЬТЕ ССЫЛКУ НА СТРАНИЦУ СКАЧИВАНИЯ]
Если тренинг [НАЗВАНИЕ] покажется вам качественным и у вас есть на текущий момент "маркетинговое окно", то я с радостью предложу вам 50% с каждой продажи тренинга по вашей партнерской ссылке.

Конверсия моего продающего текста на текущий момент составляет [ПОДСТАВЬТЕ ПРОЦЕНТ СВОЕЙ КОНВЕРСИИ]

Если же вы продаете на своем сайте или в рассылке рекламное место, пожалуйста сообщите мне о цене. 

Я с удовольствием куплю это место.

Всех вам благ!

Большая просьба ответить на это письмо даже, если вы отказываете.

Большое спасибо и приятного вам дня!

С уважением, Иван Иванов.

E-mail:

Мобильный:

Facebook:

Vkontakte:

Вариант 3. Упоминание в своем продукте и рассказ об этом

Тема: Лично для [ИМЯ]: вы в моей книге.

Здравствуйте, Сергей!

Пишет вам Иван Иванов, ваш благодарный подписчик и клиент!

Сергей, ваша информация по [ТЕМА] так сильно помогла мне, что я сослался на вас в 4-ой главе своей новой книги [НАЗВАНИЕ]. 

Вы не возражаете?

Хочу спросить, ссылку на какой ваш сайт лучше всего разместить?

На каталог ваших товаров или же на страницу подписки?

Кстати, могу выслать вам саму книгу курьером прямо сейчас.

Было бы очень здорово получить от вас краткий комментарий о ней :-)

Буквально 1-2 предложения.

Спасибо вам большое!

С уважением, Иван Иванов.

E-mail:

Мобильный:

Facebook:

Vkontakte:

Вариант 4. Увеличение ценности продукта партнера

Тема: Сергей, возможный БОНУС к вашему тренингу [НАЗВАНИЕ]
Здравствуйте, Сергей!

Меня зовут Иван Иванов. 

Я - автор обучающего тренинга [НАЗВАНИЕ].
Хочу предложить вам прикладывать его в подарок к своему тренингу [НАЗВАНИЕ]
Они классно дополнят друг друга. Вы можете скачать тренинг здесь [ССЫЛКА]
Например, вы можете провести специальную акцию на 36 часов, во время которой каждый ваш клиент получает в подарок мой тренинг совершенно бесплатно. 
Силу таких акций вы прекрасно знаете :-)

Почему я предлагаю раздавать свой платный продукт?

Ваши материалы мне очень помогли и продолжают помогать 

сейчас, поэтому хочу быть тоже полезным для вас. 

Так сказать, сделать первый шаг в общении :-)

С уважением, Иван Иванов.

E-mail:

Мобильный:

Facebook:

Vkontakte:
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